
ADVOCACY, LOBBYING E NEGOZIAZIONE

14-15 
NOVEMBRE 2026

DOMENICA 15 NOVEMBRE
NEGOZIAZIONE E SIMULAZIONI DECISIONALI

10.00 – 10.30
Accrediti + Welcome coffee

10.30 – 12.00 
Tecniche avanzate di negoziazione istituzionale, 
strategie negoziali, gestione conflitti decisionali, 
preparazione incontri istituzionali, tattiche 
persuasive e relazionali
ALBERTO D’ERCOLE 

12.00 – 13.00
Simulazioni negoziali e feedback strategico
MICHELE CICCOLELLA 

SABATO 14 NOVEMBRE 
Contenuti principali:
• Redazione di documenti politici e tecnici (policy paper, proposte, 
    emendamenti);
• relazioni con decisori pubblici, amministrazioni e rappresentanti politici;
• tecniche avanzate di negoziazione;
• principi di accountability e advocacy.

10.00 – 10.15 
Accrediti e introduzione al modulo   

10.15 – 11.15 
Advocacy e lobbying etico nei processi decisionali pubblici 
Differenza tra advocacy e lobbying, trasparenza e accountability, 
mappatura stakeholder istituzionali
Costruzione strategie di influenza legittima
PIETRO FURBATTO 

11.15 – 11.30 
Coffee break

11.30 – 13.30 
Laboratorio guidato su casi di advocacy 
PIETRO FURBATTO

13.30 – 14.30 
Pausa pranzo

14.30 – 15.30 
Strumenti operativi di rappresentanza istituzionale 
Redazione policy paper, costruzione proposte normative, 
elaborazione emendamenti, strutturazione documenti tecnici
FEDERICO VILLA
 

15.30 – 16.00 
Coffee break

16.00 – 18.00 
Relazioni istituzionali e gestione del rapporto con 
decisori pubblici
Costruzione relazioni istituzionali, gestione 
incontri politici e amministrativi, strategie di 
posizionamento, dinamiche dei processi decisionali
FRANCESCO ISETTA 


